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ANEXA nr. 2 la Ordin comun privind aprobarea metodologiei de elaborare, validare,
aprobare si gestionare a standardelor ocupationale

STANDARD OCUPATIONAL

SECTIUNEA A - CERINTELE PIETEI MUNCII

1. Denumirea ocupatiei si codul COR

Intermediar n activitatea financiard si comerciala (BROKER), cod COR 331103

2. Denumirea tradusa a ocupatiei (En):

Intermediary in financial and commercial activities (BROKER)#

3. Activitati si competente
3.1 Activitati specifice ocupatiei

Consulta situatiile financiare ale companiei

Incadreaza compania in categoria de risc probabila

Urmareste calendarul companiilor si prognozele indicatorilor macroeconomici

Urmareste pietele bursiere atat interne cat si externe si tendinta acestora

Calculeaza valoarea de piatd a companiei

Identifica cat mai corect posibil evolutia anumitor indicatori

Analizeaza situatiile financiare, calculand indicatorii financiari relevanti

Obtine din surse publice informatii financiare despre companii

Evalueaza si calculeaza indicatorii financiari, obtinand informatii de interes

0. Discuta cu persoane relevante din sistemul financiar-bancar pentru identificarea
oportunitdtilor

11. Tranzactioneaza instrumente financiare

12. Urmareste piata si nivelurile acesteia

13. Ia decizia de investitie si o valideaza cu seful ierarhic pentru portofoliile discretionare

14. Urmareste in adancime evolutia pietei bursiere si volumele existente

15. Construieste un portofoliu de active, in functie de apetitul de risc al clientului

16. Executa si urmareste tranzactiile clientilor

17. Negociaza si incearca sa optimizeze pretul

18. Negociaza clauzele contractului

19. Negociaza pretul si conditiile de livrare

20. Recomanda clientilor diverse strategii de investitii

21. Prezinta si propune informatii clientilor despre produsele de interes

22. Calculeaza si prezinta informatii despre incasarile viitoare si/sau pretul activelor

23. Tranzactioneaza produse in numele clientilor

24. Adapteaza nivelul de comunicare nivelului de cunostinte financiare ale clientului

25. Discuta cu clientii strategia de portofoliu in acord cu riscurile ce pot fi asumate

26. Analizeaza si compara situatia unei companii cu a altora din acelasi domeniu

27. Monitorizeaza decontarea la timp a tranzactiilor

28. Evalueaza riscurile fiecarui activ, mentinand echilibru in portofoliu

29. Schimba, la nevoie, structura investitiilor pentru a diminua riscurile

30. Creeaza un plan financiar dedicat si pliat pe nevoile clientilor
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3.2 Competente

Analizeaza riscul financiar

Analizeaza tendintele economice

Analizeaza tendintele de pe pietele financiare
Efectueaza evaluarea actiunilor

Prognozeaza tendinte economice

Interpreteaza situatiile financiare

Obtine informatii financiare

Sintetizeaza informatiile financiare

9. Comunica cu profesionistii din sectorul financiar-bancar
10. Opereaza cu instrumente financiare

11. Urmareste tranzactiile financiare

12. Efectueaza tranzactii cu valori mobiliare

13. Ta decizii de investitii

14. Monitorizeaza bursa

15. Dezvoltd un portofoliu de investitii

16. Gestioneaza tranzactiile financiare

17. Negociaza valoarea unui activ

18. Negociaza contracte de vanzari

19. Negociaza vanzarea de marfuri

20. Ofera informatii despre produse financiare

21. Ofera sprijin pentru efectuarea unor calcule financiare
22. Ofera servicii financiare

23. Aplica competente de comunicare in domeniul tehnic
24. Comunica cu clientii

25. Examineaza ratingurile de credit

26. Gestioneaza riscurile financiare

27. Evalueaza riscurile activelor clientilor

28. Revizuieste portofolii investitionale

29. Stabileste un plan financiar
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4. Niveluri de calificare:
4.1. Nivelul de calificare conform Cadrului National al Calificarilor (CNC)

4.2. Nivelul de referintd conform Cadrului European al Calificarilor (EQF)

NN

4.3. Nivelul educational corespondent, conform ISCED - 2011 (cod program educational)

5. Acces la alta/alte ocupatie/ocupatii cuprinsa/ cuprinse in COR

Acces la ocupatie/ocupatii de acelasi nivel de calificare, conform CNC, pe baza
de experienti/recunoastere de competente

Nu este cazul




6. Informatii suplimentare

Ocupatia Intermediar 1n activitatea financiara si comerciala (broker) presupune un complex
de activitati si proceduri sistematice ce au ca rezultat realizarea de tranzactii pentru clienti. Fie ca
aceste tranzactii sunt realizate de cétre broker in contul clientului sau brokerul doar ofera imbolduri
necesare pentru ca clientul sa isi introduca tranzactii, in oricare dintre aceste situatii brokerul trebuie
sa presteze 1n conditii de confidentialitate si cu profesionalism o serie de activitati.

Activitatea de tranzactionare desfasuratd de un broker Inseamna introducerea intr-un sistem de
tranzactionare, un soft specific, a unor ordine de tranzactionare. Pentru aceasta brokerul trebuie ca,
inainte de prima tranzactie, sa creeze un identificator electronic (cont de tranzactionare) unic pentru

fiecare client, pe baza céruia sa se poatd introduce ordinele de tranzactionare.

SECTIUNEA B - CERINTE PENTRU EDUCATIE SI FORMARE PROFESIONALA

1. Informatii despre programul de educatie si formare profesionala

1.1. Cerinte specifice de acces la program
1.1.1. Competente si deprinderi necesare accesului la program:

Nu este cazul

1.1.2. Conditii minime de acces la program, raportate la nivelul de studii:

Niveluri de studii:
e Inviataméant primar
e Inviatiamént gimnazial

o fInvitimant general obligatoriu

A

[ ]
o

nvatamant profesional prin scoli profesionale

°
>

nvatimant liceal, fira diploméa de bacalaureat |

[}
>

nvatamant liceal, cu diploma de bacalaureat

[}
>

nvatamant postliceal

[ ]
>

nvatamant superior cu diploma de licenta

[ ]
>

nvatiméant superior cu diploma de master

1.1.3. Alte studii necesare:

Nu este cazul




1.1.4. Cerinte speciale:

Nu este cazul

2. Descrierea programului de educatie si formare profesionala

2.1. Durata totala, nr. ore 1080 din care :
320
- teorie,
720 L.
- practica.

2.2. Planul de pregitire (anexa nr. 1 la prezentul standard ocupational )

2.3. Programa de pregitire teoretica si practica (anexa nr. 2 la prezentul standard
ocupational)
2.4. Echipamente/utilaje/programe software etc. necesare pregatirii teoretice si practice

Calculatoare, tablete, laptopuri, tabla, flipchart, literatura de specialitate, studii, prognoze,
bilant ocupare, strategii nationale In domeniul ocuparii, documente cu masuri active

2.5. Cerinte privind nivelul minim de calificare si experienta profesionala pentru
formatori si instructori/preparatori formare

Formatorii vor fi specialisti cu minim 3 ani experientd, in dinamica pietei muncii, fiind
absolventi de invataméant superior diploma de licenta.

Formatorii vor prezenta certificat de absolvire pentru ocupatia “formator” sau echivalent,
conform legislatiei.

2.6. Cerinte privind nivelul minim de calificare si experienta profesionala pentru
evaluatorii de competente profesionale

Evaluatorii din comisiile de examinare detin certificat de evaluator de competente
profesionale, experientd in domeniu standardului de minim 3 ani, alte certificari (daca
este cazul).




3.

Informatii referitoare la procesul de elaborare, verificare, validare, avizare si aprobare a
standardului ocupational:

3.1. Realizare:

3.2

3.3.

3.4.

3.5.

Initiator/Autori: Moroianu Nicolae, Savu Emanuela Mihaela
Institutia/institutiile/persoane interesate Institutul Bancar Roman
Data elabordrii: 09.04 — 15.06.2021

Verificare profesionala:
Specialist/Institutia de profil: Nicola Stefan, Livezeanu Cosmin
Data verificarii: 29.06.2021

Avizare:

Asociatie profesionald/Institutie de reglementare/Institutie de profil: Asociatia Roména a
Bancilor

Data avizarii: 07.07.2021

Validare documentatie:
Comitet sectorial/semnatari: Comitetul Sectorial Activitati Financiare, Bancare, de Asigurari
Data validarii: 26.07.2021

Aprobare:
Autoritatea Nationala pentru Calificari conform deciziei nr. 359 din data 12.08.2021.




Anexa Nr. 1 la standardul ocupational

PLAN DE PREGATIRE

crt.

Competenta
dobandita

Modul

Nr. ore
teorie

Nr.
ore
practica

Analizeaza riscul financiar
Analizeaza tendintele economice
Analizeaza tendintele de pe pietele
financiare

Efectueaza evaluarea actiunilor
Prognozeaza tendinte economice
Interpreteaza situatiile financiare
Obtine informatii financiare
Sintetizeaza informatiile financiare
Comunica cu profesionistii din
sectorul financiar-bancar

Informare si documentare

60

120

Opereaza cu instrumente financiare
Urmareste tranzactiile financiare
Efectueaza tranzactii cu valori
mobiliare

Ia decizii de investitii
Monitorizeaza bursa

Dezvolta un portofoliu de investitii
Gestioneaza tranzactiile financiare

Efectuarea de tranzactii

180

360

Negociaza valoarea unui activ
Negociaza contracte de vanzari
Negociaza vanzarea de marfuri
Ofera informatii despre produse
financiare

Ofera sprijin pentru efectuarea unor
calcule financiare

Ofera servicii financiare

Aplica competente de comunicare in
domeniul tehnic

Comunica cu clientii

Interactiunea cu clientii

60

120

Examineaza ratingurile de credit
Gestioneaza riscurile financiare
Evalueaza riscurile activelor clientilor
Revizuieste portofolii investitionale
Stabileste un plan financiar

Cunoasterea si satisfacerea
clientului

60

120

TOTAL ORE

360

720

TOTAL GENERAL

1080




la standardul ocupational

Anexa Nr. 2

PROGRAMA DE PREGATIRE
TEORETICA SI PRACTICA
N MODUL DISCIPLINA CONTINUT METODE/ | MIJLOACE DE CRITERII DE NR. ORE
I. TEMATIC FORME INSTRUIRE, EVALUARE
cr DE MATERIALE
t. DESFASU DE TEORIE | PRAC
RARE INVATARE TICA
1 2 3 4 5 6 7 8
1 | Informare si Tipologia Teorie Suport de curs | Cunoaste tipologia 30
documentare | 1.1Analiza informatiilor Prezentare | Prezentare PPT | informatiilor financiare
economico- financiare Dezbatere | Laptop Demonstreaza capacitatea
financiara Analiza si prognoza Videoproiector | de a analiza si prognoza
tendintelor economice Flipchart, tendintelor economice si
si financiare markere, postit- | financiare
Elemente de baza uri Cunoaste si utilizeaza
privind cererea si Practica Date statistice elemente de baza privind 60
oferta la nivel micro si | Aplicatii Documente cererea si oferta la nivel
macroeconomic practice specifice micro $i macroeconomic
Evolutia pietelor Lucru Legislatie Urmareste periodic evolutia
monetar-financiare individual | specificd pietelor monetar-financiare
Metode specifice de si pe grupe Aplica metode specifice de
analiza analiza
Analiza riscurilor Teorie Suport de curs | Capacitatea de a analiza 30
financiare Prezentare | Prezentare PPT | riscurile financiare
Codul de etica Dezbatere | Laptop Manifesta etica
profesionala Videoproiector | profesionala
Definirea riscului Flipchart Aplicd in mod adecvat
financiar Practica Tipuri de cunostintele privind 60
Securitatea Aplicatii documente riscurile financiare
1.2. Riscuri informatiilor practice aflate in Informeaza permanent
active clienti Diminuarea riscurilor circulatie clientii privind riscurile
prin informare Date statistice




Proceduri specifice Lucru existente pe pietele
privind sistemul de individual financiare
administrare a si pe grupe Cunostinte privind
informatiilor procedurile specifice de
Informarea corecta a administrare a informatiilor
clientilor privind Demonstrarea cunostintelor
riscurile financiare, privind tipurile de active
documente financiare
precontractuale Capacitatea de a pastra
Tipuri de active in sigurantd a activele
financiare clientilor
Pastrarea 1n siguranta
a activelor clientilor
Efectuarea 2.1 Portofolii Tipuri de investitii Teorie Suport de curs | Cunoaste toate tipurile de 60
de tranzactii | investitionale Portofoliul de Expunere Prezentare PPT | investitii
investitii Prezentare | Laptop Capacitatea de a crea un
Tipuri de actiuni detaliata Videoproiector | Portofoliu de investitii cu
Legatura intre gradul | Discutii de | Flipchart, un risc diminuat
de risc si tipul de grup markere, postit- | Capacitatea de a efectua
portofoliu uri tranzactii cu valori
Tranzactii cu valori Practica Resurse WEB mobiliare 120
mobiliare Lucru pe Fise de lucru Demonstrarea capacitatii de
Diversificarea grupe Date statistice | a diversifica investitiile
investitiei pentru Studii de Studii in pentru diminuarea riscurilor
limitarea riscului caz domeniu Cunoaste si utilizeaza
Profilul de risc: caracteristicile fiecarui
conservator, moderat, profil de risc pentru
agresiv construirea portofoliilor
investitionale
Tipuri de piete Teorie Suport de curs | Cunoaste toate tipurile de 60
2.2 Piete si financiare Expunere Prezentare PPT | piete financiare
instrumente Functiile pietei Prezentare | Laptop Cunoaste si utilizeaza
financiare financiare detaliata Videoproiector | functiile pietei financiare

Discutii de
grup

Utilizeaza in mod adecvat




Mecanisme de
functionare ale pietei
financiare

Flipchart,
markere, postit-
uri

mecanisme de functionare
ale pietei financiare
Demonstreaza cunostinte

Elemente de bazd de | Practica Prognoze privind elemente de baza de 120
matematicd financiard | Problemati | Fise de lucru matematica financiara
aplicata pentru zare Date statistice aplicata pentru produse
produse financiar- Brainstormi | Studii in financiar-bancare si
bancare si comerciale | ng domeniu comerciale
Tipuri de instrumente | Lucru pe Cunoaste toate tipurile de
financiare grupe instrumente financiare si
Reglementarea Studii de modalitatile de
instrumentelor caz reglementare a acestora la
financiare nivel national si
international
Bursa- concept si Teorie Suport de curs | Demonstrarea cunostintelor | 60
definitie Problemati | Prezentare PPT | privind Bursa si modul de
2.3 Bursa Deschiderea contului | zare Laptop functionare a acesteia
de tranzactionare Conversatie | Videoproiector | Capacitatea de a deschide
Stabilirea pretului pe | euristica Flipchart, un cont de tranzactionare
actiuni markere, postit- | Capacitatea de a stabili un
Indicatorii de care se uri pret pe actiune
tine cont la bursa Practica Strategii de Identificarea si utilizarea 120
Cum functioneaza Studii de dezvoltare indicatorilor de care se tine
bursa caz locala cont la bursa
Participantii la bursa Simulare Resurse WEB Cunoa%te toti participantii
Lucru pe la bursa
Alegerea unui broker | grupe Capacitatea de alege un
broker
Interactiunea Infractiuni Teorie Suport de curs | Cunoaste toate tipurile de 30
cu clientii 3.1 Notiuni de | economico-financiare | Problemati | Prezentare PPT | infractiuni economico-
drept prevazute in codul zare Laptop financiare prevazute in
economico — penal Conversatie | Videoproiector | codul penal si sanctiunile
financiar Cadrul legal necesar euristica Flipchart, aplicate

tranzactionarilor,
clauze contractuale

markere, postit-
uri

Demonstreaza capacitatea
de a crea un cadru legal




Surse de identificare a | Practica Legea 76/2002 | necesar tranzactionarilor, 60
nevoilor clientilor Problemati | Republicata si prin introducerea clauzelor
potentiali tinta zare documentele contractuale reciproc
Modalitati de Brainstormi | subsecvente avantajoase
contactare a clientilor | ng Strategii Cunoaste toate tipurile de
Tipologia clientilor Lucru pe nationale clienti si nevoile acestora
bancari i nebancari, grupe Site-uri Aplicd modalitatile
consumatorii tinta Studii de guvernamentale | adecvate de contactare a
caz clientilor
Tranzactionarea prin | Teorie Suport de curs | Cunoaste si aplica strategii | 30
negociere Problemati | Prezentare PPT | de tranzactionare pe piata
3.2. Negocierea | Tranzactionarea fara zare Laptop de capital
negociere Conversatie | Videoproiector | Demonstreaza capacitatea
Ce presupune un euristica Flipchart, de a gestiona un proces de
proces de negociere markere, postit- | negociere
Tipuri de produse uri Cunoaste toate tipurile de
financiar-bancare si produse financiar-bancare
comerciale Practica Resurse WEB si comerciale intermediate 60
intermediate Studii de Fige de lucru Cunoaste toate
Caracteristicile caz Date statistice caracteristicile produselor
produselor financiar- | Simulare Studii in financiar-bancare si
bancare si comerciale | Lucru pe domeniu comerciale
grupe
Cunoasterea Tipuri de riscuri Teorie Suport de curs | Cunoaste toate tipurile de 30
si 4.1 Analiza indicatorilor | Expunere Prezentare PPT | riscuri existente pe pietele
satisfacerea | Managementul | de risc Prezentare | Laptop financiar-bancare
clientului riscului Proceduri specifice detaliata Videoproiector | Consulta indicatorii de risc
privind administrarea | Discutii de | Flipchart, in analizele efectuate
riscului operational grup markere, postit- | Aplica proceduri specifice
Informatii din fisa de uri privind administrarea
scoring Practica Studii de caz riscului operational 60
Riscurile investitiilor | Studii de Literatura de Cunoaste informatiile
la bursa caz specialitate existente in fisa de scoring
Modalitati de Simulare Cunoaste riscurile

diminuare a riscurilor
pentru clienti

investitiilor la bursa si
modul de diminuare a lor

10




4.2
Cunoasterea si
pastrarea
legaturilor cu
clientii

Elemente de
determinare a
eligibilitatii si
bonitatii clientilor
Gradul de bonitate a
clientului
Reglementari legale
privind cunoasterea
clientelei
Reglementari legale
interne si
internationale privind
prevenirea spaldrii
banilor si a finantarii
actelor de terorism
Reglementari privind
protectia persoanelor
cu privire la
prelucrarea datelor cu
caracter personal

Teorie
Expunere
Prezentare
detaliata
Discutii de
grup

Suport de curs
Prezentare PPT
Laptop
Videoproiector
Flipchart,
markere, postit-
uri

Practica
Problemati
zare
Brainstormi
ng

Lucru pe

grupe

Resurse WEB
Fise de lucru
Oferte

Cunoaste si utilizeaza
elemente de determinare a
eligibilitatii i bonitatii
clientilor

Cunoaste si utilizeaza
reglementarile legale
privind cunoasterea
clientelei

Cunoaste si aplica
reglementari legale, interne
si internationale privind
prevenirea spalarii banilor
si a finantarii actelor de
terorism

Cunoaste si aplica
Reglementari privind
protectia persoanelor cu
privire la prelucrarea
datelor cu caracter personal

30

60
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